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En esta quia para emprendedoras Fiore, podras encontrar
algunas recomendaciones que te ayudardn a iniciar de
manera exitosa tu emprendimiento.

Comencemos por lo primero

YA SABES

EN QUE ENIPRIEN
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Para iniciar un emprendimiento es importante que tengas muy claro qué es en
lo que quieres emprender, para esto puedes iniciar identificando tus habilidades,
en lo que eres buena y lo que te gusta hacer. Puedes tomar algin curso para
perfeccionar tus habilidades y no olvides este consejo:

EMPRENDE EN ALGO QUE TE APASIONE

Si amas lo que haces tendrds el entusiasmo y fortaleza necesaria para enfrentar-
te y resistir a las situaciones dificiles que se presenten.

Es importante que establezcas tiempos adecuados para cada una de tus actividades,
asi nos descuidards ninguno de los rubros de tu vida. Puedes iniciar haciendo
una agenda donde escribas todas tus actividades y horarios, asi podrds
tener un mejor panorama de tus tiempos y organizarte.

Feore

#SINLIMITES



pgEN

No olvides sequir las siguientes recomendaciones.
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Una vez que tengas claro en qué vas a emprender, debes conocer muy bien el

mercado al cual te vas a enfrentar. Esto lo puedes hacer respondiendo 3 preguntas
clave:

:Qué tan grande
es tu mercado?

Es decir, cudnta gente
estd interesada en el producto
0 servicio que voy a ofrecer.

:Quiénes son
tu competencia?

:Qué tipo de productos
o servicios ofrecen?

Identifica a tus competidores
directos o indirectos,

asi sabrds a qué
e enfrentas.

Conoce como es su
servicio o producto, asi
podras pensar en un
diferenciador para tu
emprendimiento.

A -
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PRECITS

Identifica los precios que tu competencia maneja, para poder establecer precios
competitivos en tu emprendimiento.

Esta investigacion de mercado es vital para que puedas conocer y desarrollar de
forma competitiva tu producto o servicio. Al iniciar tu emprendimiento deberas
responder a preguntas que seqguro algunos clientes tendrdan en mente.

:por qué deberia elegirte?

Conocer tu mercado te ayudara a construir una oferta de valor que responda a
cudles son los beneficios de tu negocio (ya sea que ofrezcas un producto o servicio)
frente a la competencia, enfécate en conocer a la perfeccion las oportunidades de
tu mercado.
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Una de las tareas mds importantes que tienes es crear un presupuesto inicial para tu
emprendimiento, de modo que puedas ver los ingresos y gastos esperados.

Lo primero que debes hacer es elaborar un plan estratégico, donde escribas todo lo
que quieres hacer, dénde quieres llegar, y lo que necesitas en temas de recursos fisicos
y financieros para dar ese primer paso.

Después hay que construir una lista completa de gastos del proyecto:

'I Materia prima
5 Imprevistos

Costos de administracion
Gastos fijos

% ) Costos de produccion
7 Gastos variables

Alquiler de local o equipo
(si es necesario)
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Tener claro los valores correspondientes al funcionamiento diario de tu
emprendimiento te permitird saber qué necesitas para comenzar, cuanto te
va a costar y cudnto necesitas para mantener la operacién, para esto la
recomendacion es hacer una proyeccion por uno o dos anos.

Después deberds preparar una proyeccion de ingresos. Esta estimacion se deberia
pensar contemplando las ventas altas, medias y minimas, para asi determinar
si el negocio es rentable.
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Y. FINANCIAMIENTO

Comenzar tu emprendimiento conlleva varios desafios, y quizds el mas
importante es encontrar la forma de financiarlo. Puedes iniciar con tus
propios recursos, y poco a poco con los ingresos de tu negocio financiar su
crecimiento. Pero, también puedes optar por apoyos de financiamiento,
aqui te presentamos 3 opciones.
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Gootstraping

Este concepto habla de empezar un negocio desde cero, sin ayuda
externa, s6lo con recursos propios. Esto significa que |la empresa
depende de sus primeras ventas o clientes para hacerse rentable.

Aunque parece un comienzo dificil, es la tendencia mas habitual
en México, especialmente para negocios que no requieren de

Q]a gran inversion.
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Crowdfunding

Esta tendencia de reunir capital es mds reciente y se ha disparado
gracias a las redes sociales, donde es mas facil dar a conocer

un proyecto o emprendimiento. La idea del crowdfunding es dar a
conocer la empresa y llamar a inversionistas a un financiamiento
colectivo, lo que quiere decir que cualquier persona puede aportar
de acuerdo a sus capacidades.

Quienes participan en la inversién pueden hacerlo de forma
altruista o a cambio de recompensas como figurar en los créditos
de un producto, obtener material adicional y diferentes premios
de acuerdo a la cantidad aportada.

(Crédito Pyme

podrds encontrar mas informacién sobre este tipo de créditos.

https://www.sistemaemprendedor.gob.mx

~N

Sin duda, es una de las herramientas mds convencionales de acceder
a capital para un negocio. Aqui te dejaremos unos links en los cuales

Q{tps://www.gob.mx/stps/articuIos/apoyo-a-emprendedor?
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Conocer de la vida de tus clientes suena exagerado, pero no lo serd cuando te
prequntes el por qué deberian comprarte a ti. Definir quién es tu cliente te
facilitard responder a esa pregunta.

Investiga sobre el comportamiento y patrones de consumo que tienen tus
clientes ideales, preguntate cudl seria ese perfil especifico de alguien que puede
querer tu producto o servicio.

La mejor forma de analizarlo es considerando informaciéon como:

7

GENERO

PASATIEMPOS

ESTILO oge -
DE VIDA Esto te facilitara generar

@ nuevas ideas para ofrecer
lo que estds vendiendo.
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En muchas ocasiones creemos que nuestro producto ya es perfecto, asi como lo
pensamos, pero la mayoria de las veces al llegar con el consumidor final, se pre-
sentan puntos de mejora.

Para asegurarte que tu producto va a convencer a tu consumidor puedes dar pruebas
a amigos o familiares que sean muy objetivos con su opinion. También puedes rea-
lizar un testeo con desconocidos, ya que al no conocerte suelen ser mas sinceros.

Una vez que estés convencido que tu producto estd listo para venderse, lo mas
recomendable es que realices preventas, asi podrds estar sequra de que la de-
manda de tu producto es suficiente para mantenerlo a flote.
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